ANÁLISE DE INVESTIMENTO

Você sabe que negociar está difícil, e conseguir uma lucratividade satisfatória é uma tarefa que depende muito de sua habilidade como negociador. E ninguém nasce sabendo tudo sobre este importante tema. A questão não é se você negocia, e sim se você é um negociador realmente eficaz.
Para nós, o treinamento tem que ser encarado como investimento, com uma previsão de retorno financeiro.

Desta forma, gostaríamos que você fizesse a seguinte análise:


· Em média, quantos meses você  permanece na empresa?                             número de meses

· Vamos calcular então quantos dias você trabalha (em média) para sua empresa: 
                 20      x                                       =                               número total de dias

             (dias úteis mês)        (no. meses)

· Quantas negociações você faz por dia?        

  número de negociações

· Você faz então (número total de negociações):
                                       x                                   =   

                 total dias úteis         número negociações/dia           número total de negociações

· Divida agora o valor do seminário pelo número de negociações que você calculou:

     R$3200        (                                 =        R$                      

                                     número total de negociações

· Veja só o exemplo:  se você trabalha em média 2 anos (24 meses) na sua função antes de mudar de emprego, fazendo 4 negociações por dia, temos:


                                      X                              X                                      =               


   dias úteis mês            meses                negociações por dia          total de negociações

O investimento por negociação é de apenas R$3200  / 1920  =  R$ 1.66    (investimento por  negociação)

Você vai investir muito menos do que um simples cafezinho por negociação. Quanto custa um negócio não realizado? Quanto representa a perda de 1% em cada transação no seu faturamento anual? Você pode ser dar o luxo de não estar adequadamente treinado? E sua equipe, como anda? E para melhorar, o valor para inscrições realizadas antecipadamente é menor do que o utilizado neste cálculo.
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Valor investido por negociação. Vale à pena?
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